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Gabriele Geldon-Kuhn vom Biorevitalstudio 
nach einem 21-tägigen Telefon-Coaching  
 
 
„Was ist das bemerkenswerteste Resultat, das Sie durch unser 
Coaching erzielt haben?“ 
„Für mich war das Coaching insgesamt eine kolossale Erfahrung im 
Bewusstwerden meiner Stärken, dem Schätzen meiner Arbeit - es war 
unglaublich spannend. 
Zudem gab es mehrere bemerkenswerte Resultate, aber die beiden 
wichtigsten sind sicher,  

• meine Zielgruppen klar heraus gearbeitet zu haben  
• und eine innere Sicherheit über das Wissen "wie ziehe ich 

MEINE Kunden an" entwickelt zu haben“  
  
„Was ist aus Ihrer Sicht der wichtigste Gewinn und der größte 
Nutzen für Sie?“ 
“Der größte Nutzen für mich ist, Werkzeuge in der Hand zu haben, mit 
denen ich jedes Angebot auf den Punkt bringen kann mit sofortiger 
Erkennung des Nutzens für den Kunden - kurz - knackig – gezielt.“ 
  
„Welche positiven Veränderungen haben sich durch das 
Coaching für Sie ergeben?“ 
“Vor diesem Coaching hatte ich zwar eine Vorstellung davon, was 
selbständig sein bedeutet und was an einzelnen Schritten ansteht, 
aber in der Vielfalt der Anforderungen habe ich mich etwas verirrt. Ich 
wusste nicht, wo anfangen und was kommt Sinnvollerweise als 
Nächstes.  
Jetzt habe ich einen klaren Fahrplan mit konkreten Ideen, wie ich jetzt 
schrittweise vorgehen werde um neue Kunden für mich zu gewinnen.“ 
 
„Warum würden Sie dieses Coaching weiterempfehlen?“  
“Zum einen wegen Ihrer Professionalität gepaart mit Ihren kreativen 
Ideen - Sie fördern und fordern - Sie legen Wert auf eigenes Erarbeiten 
der Erkenntnisse, so dass sich eine Systematik entwickelt, die jederzeit 
anwendbar und wieder abrufbar ist. 
Und natürlich des extrem tollen Preis-Leistungs-Verhältnisses wegen.“  
 
„Wem würden  Sie es vor allem empfehlen?“  
“Empfehlen würde ich das Coaching auf jeden Fall Existenzgründer-
innen und Existenzgründern, um strukturiert die eigene Zielgruppen 
festzulegen.  
 
Und Selbständigen, die gerade an einem Wendepunkt stehen bzw. bei 
denen der Kundenzulauf stagniert, um für sich selbst eine 
Standortbestimmung vorzunehmen - die Weichen korrigierend neu zu 
stellen. 

Außerdem könnte ich mir dieses Coaching für alle Ihre Kunden einmal 
jährlich zur Auffrischung und Überprüfung des eigenen Konzeptes sehr 
gut vorstellen - natürlich immer weiter aufbauend auf dem bereits 
Erarbeiteten.“ 

 


